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México e India: Intensificar las relaciones comerciales

e India es uno de los paises con importante influencia en el desempeno de los
mercados internacionales, considerado de los BRIC’s.

o El valor del comercio bilateral entre México e India ha aumentado en la ultima década
en aproximadamente 630%; sin embargo, el resultado ha sido deficitario para
México.

o Debemos mantener e impulsar la relacion comercial con India, entendiendo la
importancia de su economia a nivel mundial y aprendiendo del modelo de desarrollo
Indio.

La India se ha convertido actualmente en una de las economias de mas rapido crecimiento en el
mundo. Durante la ultima década el incremento en su Producto Interno Bruto, segun el Fondo
Monetario Internacional, fue tan acelerado (7.62% en promedio anual), que la coloca como la
economia con mayor tasa de crecimiento después de China con un 10.3% en 2010.

Vale la pena mencionar que después de China, la India es el 2° pais mas poblado del planeta
(China de 1,339 millones de habitantes e India 1,210 millones de habitantes, segun los censos de
2010 y 2011 respectivamente); representando asi un mercado potencial importante. La India actua
como un gran mercado para bienes de consumo y de importaciones de bienes de capital y
tecnologia, que utiliza para modernizar su base manufacturera.

Hoy en dia, India representa para México un potencial socio comercial pues es el tercer destino de
las exportaciones mexicanas a paises asiaticos con alrededor al rededor de los 1,000 millones de
dolares, después de Japoén (1.9 mmdd) y China (4.2 mmdd). Entre los productos mas solicitados



por la India destacan petréleo, maquinaria, fertilizantes y quimicos. Por su parte, la India se
especializa en textiles, gemas, productos de piel, joyeria y tecnologia de la informacién y software,
que forman parte de su oferta exportable.

Segun datos oficiales (Bancomext), México cuenta con un registro de 73 empresas con
participacion de India en su capital social (IED), estas se dedican a las actividades del sector
comercio (40 sociedades), la industria manufacturera (20), servicios (12) y mineria y extraccion (1);
y se localizan en mayor medida en el Distrito Federal, Quintana Roo, Jalisco y Michoacan.

No obstante, a pesar que las relaciones comerciales entre ambas naciones se han fortalecido,
éstas no han alcanzado el nivel que corresponde a sus respectivas economias. Para el caso de
México ha resultado incluso deficitaria, de 2000 a 2010 el Unico afio en que el saldo de la balanza
comercial ha sido positivo para México fue en 2008.

Entre los paises asiaticos, India es el cuarto exportador de bienes a México después de China,
Japoén y Corea del Sur. El valor del comercio bilateral crecié de 384 mdd en 2000 a casi 2.8 mmdd
en 2010, un aumento de 630% en diez afios. Del comercio total, dos terceras partes corresponden
a las exportaciones de India y un tercio a las exportaciones de México.

El déficit en la balanza comercial de México, producto de su comercio bilateral con India, es un
asunto que debe atenderse de inmediato, este podria incrementarse en los siguientes afios si no
se desarrollan politicas internas de fortalecimiento industrial, se tiene la expectativa de que los
lazos comerciales en los proximos cuatro afios podrian fortalecerse para alcanzar negocios por 10
mmdd (Segun el embajador de la India en México durante el encuentro “Oportunidades de
inversidon en Karnataka”, celebrado en Mayo de 2011). De ser asi, se deben implementar las
herramientas comerciales necesarias para incrementar la participacién y beneficio de las empresas
mexicanas en el comercio con India.

India ha desarrollado un modelo de pais basado en la capacitaciéon y preparacion académica y
tecnoldgica que le ha permitido crear una base industrial orientada a la alta calidad y bajos costos
(segun el “Global Competitiveness Report, 2010-2011”), razén por la cual ha venido teniendo un
crecimiento acelerado y ser parte de las economias emergentes BRIC’s, (Brasil, India, Rusia y
China).

Es necesario alinear los objetivos del Gobierno y la Iniciativa Privada, para incrementar la
participacion del sector industrial mexicano en Asia, permitiendo una presencia directa no
solamente para impulsar la relacion comercial que se ha experimentado hasta ahora, sino para
aprovechar que es una de las economias mas importantes a nivel mundial.

Es fundamental que se impulsen las alternativas de expansién econémica, esto nada tiene que ver
con los tiempos politicos o administrativos de los gobiernos. México necesita ver mas con visién de
futuro.



Relacion Comercial México-India
(Cifras en Miles de Millones de Délares)
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